Preturile Pretul poate fi definit ca valoarea de schimb pe care o plateste consumatorul pt a intra in posesia unui bun sau pt a beneficia de un serviciu Pretul se formeaza in conditiile unei cresteri a cererii de produse agricole de la an la an la nivel mondial, determinata de cresterea populatiei planetei inclusiv a consumului, depinde volumul ofertei anuale de produse agricole care se contureaza pe fondul schimbarilor conditiilor climatice Preturile sunt influentate de pretul imputurilor care contribuie la obtinerea lor de ponderea acestora in produsul final destinat consumatorilor pe piata; sunt influentate de cursurile de schimb al principalelor valute convertibile Preturile au tendinta de crestere in conditiile reducerii suprafetelor cultivate la nivel mondial datorita schimbarii destinatiei initiale de productie agricola in favoarea extinderii zonelor rezidentiale si a parcurilor industriale Categorii de preturi Pretul de producator este echivalent cu pretul la poarta fermei si este format din costul de productie si profitul producatorului Ex de preturi Grau - 0 6 lei / kg Porumb - 1 2 lei / kg Orz - 0 9 lei / kg Floarea soarelui - 1 7 lei / kg Rosii - 2 lei / kg Castraveti - 1,5 lei / kg Ardrei - 3 lei / kg Pepene verde - 1 lei / kg Pretul relativ reprezinta valoarea de schimb a unei marfi A in raport cu marfa B sau cantitatea de marfa B care se poate schimba cu contra unei unitati din marfa A Pretul relativ este prima categorie de pret aparuta in istorie si este echivalent schimburilor de tip troc 1 kg rosii - 2,5 lei X kg castraveti - 1,5 lei X = 0 6 Pretul real se calculeaza prin raportarea pretului nominal de la un moment dat la pretul unui bun / al unui serviciu sau al unui venit ales ca etalon Aplicatie> Pretul nominal al unui tractor reste de 100 000 um Salariu zilnic al unui tehnician agricol 50 um Determinati pretul real al tractorului Pret real tractor = 2000 zile salariu Preturi utilizate pe filiera agroalimentara si in comertul international Producator > procesator > exportator > importator Pret producator > pret de livrare intermediar > pret final procesator > pret exportator (silozul exportator) > pret FOB port > pret CIF port > pret de livrare intermediar > pret final procesator > consumator Preturile FOB includ cheltuielile legate de transportul pana la portul de livrare si incarcare a marfii in vapor, clientul suportand toate cheltuielile din momentul in care marfurile sunt incarcate la bordul navei Pretul CIF - cost asigurare nava ( Cost Insurance Freight ) - in acest caz pretul cuprinde cheltuielile de transport, asigurare si nava Formarea pretului pe filiera agroalimentara Buget de stat Preturi Comercianti Producator Fabrica de procesare Hypermerket Comerciant Pret final 68 2 lei Preturile negociate intre agentii economici nu includ TVA-ul Pretul final este cel platit de consumator iar acesta suporta tot TVA-ul colectat pe filiera agroalimentara La Bugetul de Stat este virata de la fiecare comercient diferenta dintre TVA colectat care este aferent pretului de vanzare si TVA deductibil aferent pretului de cumparare TVA reprezinta un venit la Bugetul de Stat din categoria impozite indirecte care se aplica asupra operatiunilor privind livrarea de bunuri mobile, trasferul proprietatii bunurilor imobile, importuri de bunuri, prestari de servicii, precum si operatiunile asimilate acestora In situatia bunurilor din Romania sunt stabilite si functioneaza doua categorii de preturi: - Pretul fara TVA care echivaleaza cifra de afaceri pe produs si sunt preturi ale unitatii producatoare remunerand costul si profitul - Pretul cu TVA care este pretul de facturare platit de cumparator si care cuprinde TVA colectata pe traseul parcurs de produs de la stadiul de materie prima pana la produsul cu destinatie finala Exista mai multe notiuni cu privire la TVA: - TVA colectata cuprinsa in documentele de vanzare a marfurilor si serviciilor aferenta pretului de vanzare ( TVA colectata = pret de vanzare * cota de TVA ) - TVA deductibila cuprinsa in documentele de cumparare a materiilor prime, materialelor, energiei electrice, termice, chirii, marfuri si servicii aferenta pretului de cumparare ( TVA deductibila = pret de cumparare * cota de TVA ) - TVA de plata sau datorata se aplica daca TVA colectata este mai mare decat TVA deductibila ( TVA de plata = valoare adaugata * cota TVA ) - TVA de rambursat - ( TVA de rambursat = TVA deductibila - TVA colectata ) - TVA in asteptare ( neexigibila ) care se regaseste in anumite situatii: vanzare in rate, vanzari cu amanuntul, vanzari fara documente fiscale; ( TVA in asteptare =[ ( pret de vanzare cu TVA - pret de cumparare cu TVA ) * cota de TVA * 100 ] / 100 + cota TVA Aplicatie Sa se calculeze pretul de export al unui produs cunoscand urmatoarele date: - Pretul producator = 20 lei - Pret intermediar = pret producator + pret pr * 10 % - Pret procesator = pret intermediar + pret int * 100 % - Pret exportator = pret procesator + pret proc * 20 % Sa se calculeze preturile inscrise in facturi incluzand TVA - pret producator, intermediar, procesator, exportator Si sa se determine TVA incasat la bugetul de stat de la fiecare platitor Pret intermediar fara TVA = 22 lei Pret intermediat cu TVA = 27 28 lei Pret procesator = 44 lei Pret procesator cu TVA = 54 56 lei Pret exportator = 52 8 lei Pret exportator cu TVA = 65 47 lei Bugetul statului =4 8+(5 28-4 8)+(10 56+5 28)+(12 67-10 56)= 12 67 lei Pretul en-gross sau cu ridicata sunt utilizate in comertul intern, este pretul platit de cumparatorul intermediar atunci cand se cumpara o cantitate mai mare de produse in vederea revanzarii sau comercializarii en-detail Pretul cu ridicata este alcatuit din pretul de livrare la care se insumeaza adaosul comercial al angrosistului Pretul cu amanuntul ( en-detail ) reprezinta pretul platit de consumatorul final pt a achizitiona o unitate de produs si se calculeaza ca suma dintre pretul de vanzare cu ridicata si adaosul comercial al detailistului In cazul unui import de fructe exotice se cunosc urmatoarele date: Pretul extern din tara de provenienta 500 $ / tona Cheltuieli de transport pana la granita = 20 $ / tona Cheltuieli de asigurare = 10 $ / tona Cota taxa vamala 15 % Cota comision vamal 1 % Curs de valutar 1$ = 3,2 lei Importatorul + 25 % la valoarea produsului in vama Hypermarket + 20 % Sa se calculeze preturile acceptate in tranzactiile comerciale dintre cei implictati in cadrul acestui import, preturile cu TVA inscrise in facturi, pretul platit de consumatorul final,TVA virat la bugetul de stat de fiecare platitor si cel cuprins in pretul cu amanuntul Pret produs in vama = 530 $ Pret lei = 1696 lei Taxa vamala = 254,4 lei Comision vamal = 16,96 lei Pret importator 1 = 1967,36 lei TVA = 472,16 lei Adaos comercial importator = 424 lei Pret final importator = 2391,36 lei fara TVA Pret final cu TVA = 2965,28 lei Hypermarket adaos = 478,27 lei Pret hypermarket = 2869,63 lei Pret final cumparator + tva = 3558,34 lei TVA platit de cumparator = 688,71 lei Aplicatie Un importator din Romania intocmeste declaratia vamala din care rezulta ca pretul in vama al produsului este de 0,5 $ / buc, regimul fiscal la frontiera cuprinde taxa vamala 20 %, accize 185 %, TVA 24 %, marja importatorului este de 10 % la valoarea in vama Importatorul vinde cantitatea importata de 1000 buc La 2 clienti, unul dintre ei a declarat adaosul comercial de 5 % la pretul de aprovizionare iar celalalt de 7 % la acelasi pret A - are un magazin propriu de desfacere iar pretul afisat se stabileste cu o marja de adaos de 3 % la pretul de gros B vinde produsul la un detailist C, pt a vinde marfa stabileste un pret si o marja de adaos astfel ca nivelul pretului cu amanuntul sa fie acelasi cu cel al angrosistului A Care este acest nivel de pret, care este marja de adaos a detailistului C? Valoare totala = 500 $ Taxa vamala = 500*20/100 = 100 $ Accize = 185 % * ( 500+100 ) = 1110 $ Pret in vama fara TVA = 1710 $ Pret in vama cu TVA = 2120 4 $ Marja importator = 500 * 10 / 100 = 50 $ Pret importator fara tva = 1760 $ Pret importator cu TVA = 2182,4 $ Adaos comercial A = 44 $ Pret A = 924 $ Pret A cu TVA = 1145,76 Pret A final = 27,72 $ = 951,72 $ Pret A cu TVA = 1180,1328 $ Adaos comercial B = 61,6 $ Pret B = 61,6+880 = 941,6 $ Pret B cu TVA = 1167,58 $ Marja C = 951 72-941 6 = 10,12 $ Costuri Costul reprezinta ansamblul cheltuielilor facute sau care urmeaza a fi realizate ce pot fi asociate productiei si comercializarii unui bun sau serviciu Costul este o categorie economica ce reprezinta expresia baneasca a factorilor de productie necesar producerii si vanzarii de bunuri materiale respectiv prestari servicii si al carui cuantum este determinat de ca urmare a unui anumit mod de grupare a cheltuielilor care stau la baza formarii acestor costuri Categorie de costuri: - Dupa procesul tehnologic: o Costuri curente o Costuri preeliminate - Dupa centrele de costuri: o Costuri directe o Costuri indirecte - Dupa natura activitatii: o Costuri productive o Costuri neproductive - Dupa continut: o Cost partial o Cost complet - Dupa rolul lor in procesul decizional: o Cost pertinent o Cost de oportunitate o Cost marginal o Cost de renuntare Costurile de oportunitate sunt ocazionate de alternativele aferente unei decizii sacrificate in favoarea altuia Costul marginal reprezinta costuri suplimentare generate suplimentar pe cresterea volumului fizic al productiei cu o unitate - Dupa orizontul de timp pentru care se inregistreaza: o Costuri pe termen lung o Costuri pe termen scurt - Dupa componenta consumului de resurse: o Costuri cu munca trecuta sau materializata o Costuri cu munca vie sau de manopera - In functie de atasarea consumului la produs: o Costul produsului o Costul perioadei - In functie de volumul fizic al productiei: o Costuri fixe o Costuri variabile Costul fix reprezinta ansamblul cheltuielilor suportate de intreprindere si ramane relativ constant indiferent de evolutia productiei si se inregistreaza chiar daca procesul de productie nu se desfasoara Costurile variabile au proprietatea de a se modifica proportional cu variatia cantitatii de bunuri produse ( ch cu materii prime, combustibili, etc ) Prin insumarea costurilor fixe si a costurilor variabile se obtine costul total P CT CV CF Q - Dupa nivelul la care se determina : o Costuri globale o Costuri unitare sau medii o Costuri marginale Costurile medii cuantifica costul pe unitatea de bun economic produs ( cost fix mediu - care se obtine prin raportarea costului fix la productia obtinuta, cost variabil mediu - se obtine prin raportarea costului variabil la productia obtinuta ) CMG CTM CVM CFM Costul total mediu = ct / q Cost maginal = ?CT/?Q=( CTi-CTi-1 ) / ( Qi-Qi-1 ) Notiunea de cost este determinanta, ea permite aprecierea cheltuielilor pe care intreprinderea o suporta pentru obtinerea imputurilor necesare productiei sale, organizarii prodictiei si oferirea acestei productii pe piata Q CFT CVT CT CFM CVM CTM CMG 0 100 0 100 - - - - 1 100 510 610 100 510 610 510 2 100 620 720 50 310 360 110 3 100 710 810 33 3 236 6 269,9 90 4 100 770 870 25 192 5 217,5 60 5 100 800 900 20 160 180 30 6 100 950 1050 16 6 158 3 174,9 15 7 100 1200 1300 14 2 171 4 185,6 250 8 100 1550 1650 12 5 193 7 206,2 250 9 100 1950 2050 11 1 216 6 227,7 400 10 100 2400 2500 10 240 250 450 Cererea Cererea reprezinta cantitatea totala de bunuri pe care un consumator sau un ansamblu de indivizi ( cererea pietei ) doreste sa o achizitioneze la un moment dat si la un anumit pret pe piata Cerearea este sustinuta de puterea de cumparare a consumatorilor care determina cantitatea ceruta dintr-un bun prin prisma veniturilor personale si a preferintelor individuale Functia cererii reprezinta relatia care se stabileste intre cantitatile cerute dintr-un bun si pretul acestuia si este descrescatoare in variabila pret Oferta Oferta unui produs reprezinta intreaga cantitate pe care agentii economici sunt dispusi sa o produca la un moment dat intr-o piata la un anumit nivel de pret Oferta este considerata ca fiind legata in mod pozitiv de pret Cu cat pretul este mai ridicat cu atat oferta este mai importanta Piata Reprezinta locul unde se intalnesc la un moment dat cererea cu oferta pentru un anumit bun sau serviciu Piata cu concurenta pura si perfecta tinde in mod natural spre echilibru, spre gasirea pretului la care cantitatile cerute sunt egale cu cele oferite Aplicatie: Presupunand ca functia cererii unui bun este data de Qc=6000-1000*P unde Qc reprezinta cantitatea ceruta de catre piata a bunului respectiv, iar P reprezinta pretul bunului Determinati care este cantitatea bunului ceruta pe piata si desenati curba cererii P 1 2 3 4 5 6 Qc 5000 4000 3000 2000 1000 0 P Qc Presupunand ca functia ofertei pentru bunul de la problema anterioara este redata prin Qo =1000*p, unde Qo reprezinta cantitatea oferita pe piata a bunului repsectiv iar P pretul bunului, determinati cantitatea oferita pe piata a acestui bun si desenati curba ofertei pt acest produs P 1 2 3 4 5 6 Qo 1000 2000 3000 4000 5000 6000 P Qc Redesenati curba cererii de la aplicatia 1 , curba ofertei de la aplicatia 2, P Qc 